
ในปี 2018 Denis Lozusic ตระหนักถึงความฝันที่จะเป็นอิสระ เข้าครอบครองบริษัทจัดหางานเก่า

และก่อตั้ง DELO Maschinenbau GmbH & Co. KG การเริ่มต้นนั้นยาก แต่ Lozusic

และทีมของเขาก็พับแขนเสื้อและเปลี่ยน DELO

ให้เป็นบริษัทวิศวกรรมเครื่องกลที่ทันสมัยและประสบความสำเร็จในเวลาเพียงสี่ปี

ความเชื่อในความสำเร็จ พันธมิตรทางธุรกิจที่ยุติธรรม พนักงานที่มีแรงจูงใจสูง

และเครื่องจักรที่ทันสมัย มีส่วนสำคัญอย่างยิ่งต่อความสำเร็จของบริษัท Denis Lozusic

กำลังลงทุนในเรื่องนี้ด้วยความมุ่งมั่น

แม้ว่าในตอนแรกจะมีสถานการณ์ทางการเงินที่ยากลำบากก็ตาม นอกจาก TruBend 7050 จาก TRUMPF แล้ว

TruLaser 1030 fiber ยังอยู่ในกระบวนการผลิตตั้งแต่ต้นปี 2022 แม้ในช่วงทดสอบของลูกค้า

จะเห็นได้ชัดว่าเครื่องนี้เหมาะสำหรับ DELO "ปริมาณงานสูงของเครื่องจักร

คุณภาพการตัดที่สมบูรณ์แบบ และความน่าเชื่อถือช่วยเพิ่มผลผลิตของเรา

ประสิทธิภาพการใช้พลังงานของเครื่องช่วยประหยัดค่าใช้จ่าย

ซึ่งมีผลในเชิงบวกต่อการคำนวณราคาของเราและส่งผลต่อความสามารถในการแข่งขันของเราด้วย" Denis

Lozusic อธิบาย

DELO Maschinenbau GmbH & Co. KG
www.DELO-maschinenbau.com

DELO Maschinenbau GmbH & Co. KG ก่อตั้งขึ้นในปี 2018 โดย
Denis Lozusic
บริษัทเป็นซัพพลายเออร์ที่มีความเชี่ยวชาญสูงสำหรับเครื่อง
จักรพิเศษเฉพาะบุคคลและวิศวกรรมโรงงาน DELO
ให้คะแนนลูกค้าเนื่องจากความเชี่ยวชาญการผลิตที่หลากหลาย
ความรู้ความชำนาญของพนักงานที่สั่งสมมาจากประสบการณ์หลายปี
และความรู้สึกที่ชัดเจนของการเล่นที่ยุติธรรม
ทั้งหมดนี้ทำให้บริษัทเป็นพันธมิตรที่เชื่อถือได้สำหรับลูก
ค้าจากเทคโนโลยีทางการแพทย์และสิ่งแวดล้อม
อุตสาหกรรมยานยนต์และสิ่งทอ และอื่นๆ อีกมากมาย

อุตสาหกรรม

วิศวกรรมเครื่อง
กล

จำนวนพนักงาน
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สถานที่ตั้ง

Hechingen
(เยอรมนี)

ผลิตภัณฑ์ TRUMPF

  TruLaser 1030 fiber

  TruBend 7050

การใช้งาน

  การตัดด้วยเลเซอร์

  การพับ

ความท้าทาย

กลุ่มพนักงาน 17 คนในปัจจุบันทำให้ DELO ไม่ใช่หนึ่งในผู้เล่นรายใหญ่

แต่เป็นหนึ่งในผู้ชนะที่ยิ่งใหญ่: ในเวลาเพียงสี่ปี Denis Lozusic

มีประสิทธิภาพตั้งแต่เริ่มต้น



ผู้ก่อตั้งบริษัทประสบความสำเร็จในการเปลี่ยนบริษัทจัดหางานที่ล้าสมัยให้เป็นบริษัทวิศวกรรมเ

ครื่องกลที่ประสบความสำเร็จ อายุน้อย และมีความเชี่ยวชาญสูง จากจุดเริ่มต้น

การสร้างโรงจอดเครื่องจักรที่ทันสมัยด้วยอุปกรณ์ของ TRUMPF คือเป้าหมายที่ประกาศไว้ของเขา:

"เราผลิตชิ้นส่วนที่ไม่ธรรมดาและเครื่องจักรพิเศษเฉพาะบุคคล

ลูกค้าของเราคาดหวังคุณภาพการแปรรูปที่ดีที่สุดจากเราในราคาที่ยุติธรรม

เพื่อให้ทันกับการแข่งขัน

เราต้องการเครื่องจักรที่เชื่อถือได้ซึ่งเราสามารถทำงานได้อย่างมีประสิทธิภาพและประสิทธิผล

และสำหรับผม นั่นหมายถึงเครื่องจักรจาก TRUMPF"

เมื่อ Lozusic ลงทุนในเครื่องพับ TruBend 7050 ในปี 2020 เขาก็มีระบบเลเซอร์ในใจอยู่แล้ว

“เรามีเครื่องจักรรุ่นเก่าในการผลิต แต่ไม่ปลอดภัยต่อกระบวนการอีกต่อไปและใช้งานยากมาก”

เขาอธิบาย

"จำเป็นต้องมีประสบการณ์ระดับสูงสำหรับการตั้งค่าพารามิเตอร์การตัดเพื่อให้ได้ผลลัพธ์การตัดท

ี่น่าเชื่อถือ" แม้จะมีพนักงานที่มีแรงจูงใจสูงและมีประสบการณ์สูง

แต่ก็ทำให้ประสิทธิภาพการผลิตช้าลงและส่งผลเสียต่อการคำนวณต้นทุนเนื่องจากมีของเสียจำนวนมาก

เขาเห็นข้อเท็จจริงที่ว่าเขามีระบบเลเซอร์ที่ต้องการจาก TRUMPF

ในการผลิตของเขาเร็วกว่าที่คาดไว้มากกว่าเป็นเรื่องของโชคชะตา: "ผมได้รับโอกาสให้รวม TruLaser

1030 fiber เข้ากับการผลิตของผมในฐานะลูกค้าทดสอบ

แม้ว่าเราจะผลิตในโรงที่ค่อนข้างเก่าซึ่งมีข้อผิดพลาดทั้งหมด นอกจากนี้

ความกดดันด้านเวลาในระหว่างการติดตั้งและการเริ่มต้นก็สูง

เนื่องจากเราไม่มีเครื่องจักรทางเลือกและต้องดำเนินการผลิตอย่างรวดเร็ว"

"TruLaser 1030 fiber

ช่วยให้เราสามารถประหยัดพลังงานได้ประมาณสองในสามของต้นทุนด้านพลังงานก่อนหน้านี้"
DENIS LOZUSIC

กรรมการผู้จัดการของ DELO MASCHINENBAU GMBH & CO. KG

โซลูชัน

TruLaser 1030 fiber ขนาดกะทัดรัดจาก TRUMPF นำเสนอทุกอย่างที่ Denis Lozusic ต้องการ "รวดเร็ว

ให้ผลลัพธ์การตัดที่ดีมาก เชื่อถือได้ มีประสิทธิภาพ และใช้งานง่าย คุณจะต้องการอะไรอีก"

เขาพูดสรุปข้อดีด้วยรอยยิ้ม

TruLaser 1030 fiber นำความเร็วมาให้ด้วยความเร็วในการตัดที่สูง

"เมื่อเปรียบเทียบกับเครื่องจักรรุ่นก่อนหน้า

เราได้เพิ่มปริมาณงานของเราอย่างมากและมีเศษวัสดุเหลือน้อยลงมาก"

เวลาที่ไม่เกิดผลยังลดลงอย่างมากเมื่อเทียบกับเมื่อก่อน

"เครื่องเปลี่ยนหัวฉีดอัตโนมัติช่วยประหยัดเวลาและเพิ่มความน่าเชื่อถือของกระบวนการระหว่างกา

รผลิตแบบไร้คนขับ" Lozusic อธิบายและกล่าวต่อ "ตัวเลือก CoolLine

ช่วยให้สามารถวางซ้อนกันแน่นขึ้น แม้จะมีรูปทรงที่เป็นเส้น

สิ่งนี้มีผลในเชิงบวกต่อผลผลิตของเราและช่วยประหยัดต้นทุนวัสดุ

ซึ่งช่วยให้เราสามารถคำนวณด้วยวิธีที่แตกต่างไปจากเดิมอย่างสิ้นเชิงและทำให้เราได้ลูกค้ารายใ

หม่" การใช้ก๊าซตัดต่ำของ TruLaser 1030 fiber ยังทำให้ต้นทุนลดลงอย่างมาก "ตัวเลือก HighSpeed

Eco เราใช้ไนโตรเจนน้อยลงถึง 70 เปอร์เซ็นต์เมื่อตัดเหล็กกล้าไร้สนิมในช่วงความหนา 3 ถึง 20



มิลลิเมตร" เขาอธิบายอย่างความประทับใจ

เช่นเดียวกับที่อื่น ราคาพลังงานที่เพิ่มสูงขึ้นก็เป็นปัญหาร้ายแรงสำหรับ DELO เช่นกัน

ดังนั้น Denis Lozusic จึงรู้สึกพึงพอใจเป็นพิเศษกับประสิทธิภาพของ TruLaser 1030 fiber:

"เราสามารถลดค่าใช้จ่ายด้านพลังงานลงได้สองในสามเมื่อเทียบกับเครื่องรุ่นก่อนหน้า" เขาอธิบาย

การประหยัดต้นทุนจำนวนมหาศาลนี้ยังทำให้เขาได้รับทุน BAFA จำนวน 40,000 ยูโร "TRUMPF

สนับสนุนผมด้วยการคำนวณประสิทธิภาพและสร้างตารางเปรียบเทียบที่มีค่าของ TruLaser 1030 fiber

และเครื่องเก่าตามชิ้นส่วนที่เกิดซ้ำ ซึ่งช่วยผมได้มากในระหว่างขั้นตอนยื่นขอ” Lozusic เล่า

 

การทำให้เป็นจริง

แม้จะมีแรงกดดันด้านเวลาและสภาพแวดล้อมที่ไม่เหมาะสม การติดตั้งและการเริ่มต้น TruLaser 1030

fiber ก็ดำเนินไปอย่างราบรื่น Lozusic กล่าวว่า

"เราสามารถทำงานได้อย่างมีประสิทธิผลด้วยเครื่องจักรตั้งแต่เริ่มต้น"

การสั่งงานที่ง่ายและไม่ซับซ้อนของระบบและพารามิเตอร์การตัดจำนวนมากที่บันทึกไว้แล้วก็มีส่วน

ช่วยในเรื่องนี้เช่นกัน "ผู้เข้ารับการฝึกอบรมของผมชอบอินเทอร์เฟซผู้ใช้ Touchpoint เป็นพิเศษ

ซึ่งชวนให้นึกถึงโทรศัพท์มือถือหรือแท็บเล็ต โดยทำให้งานของพวกเขาสนุกยิ่งขึ้น” Lozusic

กล่าวอย่างมีความสุข

ตอนนี้เขาได้ครอบครอง TruLaser 1030 fiber อย่างถาวรแล้ว การตัดสินใจที่ดีในความคิดของเขา:

"คุณภาพของเครื่องจักรและบริการจาก TRUMPF นั้นยอดเยี่ยมมาก

การสนับสนุนและคำแนะนำด้านเทคนิคจากบุคคลที่ติดต่อของผมเป็นไปได้ด้วยดี

และผมก็รู้สึกดีกับผู้เชี่ยวชาญที่ TRUMPF Bank เมื่อต้องจัดหาเงินทุนให้กับเครื่องจักรของผม

พวกเขาพบรูปแบบการจัดหาเงินทุนที่ออกแบบเฉพาะสำหรับบริษัทเล็กๆ ของผม

ซึ่งทำให้ผมมีเวลาหายใจมากขึ้น"

วิสัยทัศน์

มีแล้วที่ DELO ดังนั้นจึงเป็นเวลาที่เหมาะสมสำหรับการขยายเพิ่ม โรงผลิตขนาด 2,000

ตารางเมตรในเมือง Hechingen ทำให้ Lozusic มีพื้นที่การผลิตเพิ่มขึ้นกว่าเท่าตัว

นี่เป็นโอกาสสำหรับการเติบโตต่อไป "TruLaser 1030 fiber

ได้รับการนำไปใช้อย่างดีแม้ว่าสถานการณ์ทางเศรษฐกิจจะตึงเครียดก็ตาม

และยังช่วยให้เราได้ลูกค้าใหม่อีกด้วย ดังนั้น เราอาจเริ่มการเปลี่ยนแปลงครั้งที่สอง” Lozusic

อธิบาย และนั่นไม่ใช่ทั้งหมด:

"ผมต้องการเสริมและขยายความเชี่ยวชาญด้านเลเซอร์ของเราด้วยการเชื่อมด้วยเลเซอร์" เขากล่าว



เขากำลังจับตามอง TruLaser Cell 3000 หรือ TruArc Weld 1000

ในระยะกลางเขาต้องการเพิ่มยอดขาย 10 เปอร์เซ็นต์ เขาคิดว่าเป้าหมายที่เป็นจริงได้:

"ด้วยลูกค้าที่ภักดีของเรา พันธมิตรที่ยุติธรรม เช่น TRUMPF และพนักงานที่ยอดเยี่ยมของฉัน

เราสามารถทำได้"

https://www.trumpf.com/th_TH/โซลูชัน/เรื่องราวความสำเร็จ/เรื่องราวความสำเร็จลูกค้าของเรา-delo-maschinenbau/


