
ทุกๆ วันในอุตสาหกรรมก่อสร้างนั้นมีค่า นอกเหนือจากคุณภาพและค่าใช้จ่ายแล้ว ลูกค้าของ SCHRAG

ยังให้ความสำคัญกับระยะเวลาในการจัดส่งที่สั้นอีกด้วย

เพื่อรักษาตำแหน่งผู้นำตลาดในธุรกิจแผ่นปิดครอบคลุมเอาไว้ Thomas Goswin

กรรมการผู้จัดการของกลุ่มบริษัท SCHRAG

จึงต้องการให้ระบบอัตโนมัติสร้างความได้เปรียบทางการแข่งขันให้กับบริษัทภายในหนึ่งหรือสองวัน

จนถึงปัจจุบัน SCHRAG Kantprofile ทำการผลิตที่ไซต์งานสี่แห่งในเยอรมนี

ไซต์งานทั้งสี่แห่งจะต้องมีพื้นมากขึ้นเพื่อให้มีพื้นที่สำหรับการเติบโตต่อไปเรื่อยๆ

เพื่อจุดประสงค์ดังกล่าว จึงต้องสร้างไซต์การผลิตแห่งใหม่สำหรับการผลิตแปและคานแบบอัตโนมัติ

Thomas Goswin ได้รับการสนับสนุนจากที่ปรึกษาด้านโรงงานอัจฉรยิะของ TRUMPF ในการวางแผนโรงงาน

ที่ปรึกษาและทีมงานโครงการของ SCHRAG

ได้พบทางเลือกที่ชาญฉลาดสำหรับการสร้างอาคารใหม่ในระหว่างโครงการความร่วมมือ

SCHRAG Kantprofile GmbH
www.schrag-kantprofile.de

กลุ่มบริษัท SCHRAG ที่มีสำนักงานใหญ่ในเมืองฮิลเชนบัค
รัฐรัฐนอร์ทไรน์-
เว็สท์ฟาเลินเป็นเครือข่ายผู้เชี่ยวชาญและนำเสนอโซลูชันครบ
วงจรสำหรับหลังคาและส่วนภายนอกอาคารในโครงสร้างโลหะน้ำหนัก
เบา
ธุรกิจหลักของกลุ่มบริษัทคือการผลิตและจำหน่ายแผ่นปิดครอบม
ุมที่ไซต์งานทั้งสี่แห่งในเยอรมนี
รวมถึงในสาธารณรัฐเช็กและโปแลนด์

อุตสาหกรรม

โครงสร้างโลหะน้
ำหนักเบา

จำนวนพนักงาน

500

สถานที่ตั้ง

ฮิลเชนบัค
(เยอรมนี)

ความท้าทาย

เวลาคือปัจจัยสำคัญสำหรับอุตสาหกรรมก่อสร้าง แค่เหตุผลนี้ก็เพียงพอแล้วที่ Thomas Goswin

กรรมการผู้จัดการของ SCHRAG จะเริ่มกระบวนการเชิงกลยุทธ์ในปี 2017

เพื่อกำหนดตำแหน่งให้กับกลุ่มบริษัท SCHRAG ในธุรกิจทุกแขนง

โดยจุดโฟกัสหลักจะอยู่ที่แผ่นปิดครอบมุม (Flashing) สำหรับอุตสาหกรรมก่อสร้าง Goswin

ทราบดีว่าระยะเวลาการจัดส่งที่สั้นลงสามารถทำได้ผ่านระบบอัตโนมัติเท่านั้น

และเขาก็กำลังวางแผนการก่อสร้างไซต์งานผลิตแห่งใหม่เพื่อจุดประสงค์นี้

โดยที่แปและคานสำหรับโครงสร้างย่อยในการผลิตห้องโถงจะถูกผลิตขึ้นที่ไซต์งานดังกล่าวอย่างมีปร

ะสิทธิภาพและเป็นหลักในอนาคต Thomas Goswin

ไม่ต้องการพึ่งพาความเชี่ยวชาญของเขาเพียงผู้เดียวในการปฏิบัติโครงการขนาดใหญ่ดังกล่าว

ส่วนที่ 2 – สร้างอนาคตร่วมกัน

ใช้ศักยภาพที่มีแทนการสร้างใหม่



เพราะที่ปรึกษาด้านโรงงานอัจฉริยะของ TRUMPF

จะเป็นผู้วางแผนโรงงานผลิตส่วนประกอบโลหะน้ำหนักเบาที่ทันสมัยที่สุดในยุโรปเอง

"ความเชี่ยวชาญและมุมมองใหม่ๆ

ทำให้ที่ปรึกษาของ TRUMPF

ได้พบกับโซลูชันที่ดีที่สุดสำหรับเรา"
THOMAS GOSWIN

กรรมการผู้จัดการของ SCHRAG KANTPROFILE GMBH

โซลูชัน

การทำงานร่วมกันอย่างใกล้ชิดระหว่าง Thomas Goswin, ผู้จัดการไซต์งาน,

ผู้จัดการฝ่ายเทคนิคและไอที และเพื่อนร่วมงานจากฝ่ายผลิต ฝ่ายขาย

และฝ่ายไอทีช่วยให้ที่ปรึกษาด้านโรงงานอัจฉริยะสามารถวิเคราะห์สถานการณ์ของไซต์งานทั้งหมดได้

อย่างละเอียด การพูดคุยกับทุกฝ่ายอย่างละเอียด การวิเคราะห์การไหลของวัสดุและข้อมูล

และการรวบรวมฐานข้อมูลที่ SCHRAG

มีอย่างครอบคลุมจะทำให้กระบวนการผลิตทั้งหมดมีความชัดเจนและเผยให้เห็นถึงศักยภาพในการเพิ่มปร

ะสิทธิภาพ แต่นั่นก็ไม่ใช่ทั้งหมด ในมุมมองของตัวเลขด้านการผลิตที่กำหนดไว้

สมาชิกของทีมงานโครงการและที่ปรึกษาของ TRUMPF

กำลังพิจารณาทางเลือกอื่นในการสร้างไซต์งานใหม่

และก็ตกผลึกออกมาว่าการขยายและการสร้างเครือข่ายให้กับไซต์งานที่มีอยู่นั้นจะให้มูลค่าเพิ่มแ

ก่กลุ่มบริษัท SCHRAG มากกว่าการสร้างอาคารใหม่ขึ้นมา กลุ่มบริษัทจึงตัดสินใจขยายไซต์งาน

Seevetal ในฮัมบูร์ก และทำให้ไซต์งานดังกล่าวเหมาะสำหรับการผลิตแปและคานแบบอัตโนมัติ

 

การทำให้เป็นจริง

Thomas Goswin ได้ร่วมมือกับที่ปรึกษาด้านโรงงานอัจฉริยะของ TRUMPF

ซึ่งให้คำปรึกษาอย่างเป็นกลาง กล่าวคือ คุณสามารถเลือกซื้อเครื่องจักรจากผู้ผลิตใดก็ได้

ซึ่งนี่คือเงื่อนไขที่ที่ปรึกษาต้องปฏิบัติตาม

ที่ปรึกษาแนะนำให้ซื้อเครื่องขึ้นรูปม้วนอัตโนมัติเต็มรูปแบบจากผู้ผลิตในอิตาลีสำหรับการผลิต

โปรไฟล์โลหะมาตรฐาน

เนื่องจากโปรไฟล์โลหะแบบพิเศษมักเป็นหนึ่งในชิ้นส่วนที่ต้องจัดส่งของคำสั่งซื้อขนาดใหญ่และกา

รแยกคำสั่งซื้อนั้นก็เป็นสิ่งที่ไม่ควรทำ ไซต์งานที่ Seevetal

จึงติดตั้งเครื่องกดแบบเรียงรวมถึงเครื่องกด 12.5 เมตรจาก EHT สำหรับโปรไฟล์โลหะพิเศษ

แท่นสำหรับเก็บคอยล์แบบใหม่มีให้บริการอยู่ในสายการผลิตทั้งสองสาย

ทางเลี่ยงรถบรรทุกแบบใหม่เป็นส่วนหนึ่งของแผนเพื่อให้แน่ใจว่ามีการรับและส่งมอบวัสดุและชิ้นส

่วนอย่างมีประสิทธิภาพ อาคารสำนักงานใหม่คือส่วนที่ทำให้การขยายไซต์งานเสร็จสมบูรณ์

โดยวางแผนที่จะเริ่มผลิตในเดือนมีนาคม 2022



วิสัยทัศน์

การวิเคราะห์ไซต์งานโดยที่ปรึกษาของ TRUMPF ส่งผลให้มีโครงการย่อยโผล่ขึ้นมาจำนวนมาก ซึ่ง

Thomas Goswin ต้องจัดการในทันที

"มีบางจุดที่เราสามารถสร้างความโปร่งใสเพิ่มขึ้นและสร้างกระบวนการที่มีประสิทธิภาพมากขึ้น"

นอกจากนี้

การปล่อยให้ไซต์งานมีพื้นมากขึ้นยังช่วยให้เรามีพื้นที่สำหรับโซลูชันระบบอัตโนมัติและโซลูชัน

การเปลี่ยนเป็นดิจิทัลอีกด้วย "เป้าหมายสำคัญของผมคือการสร้างเครือข่ายให้กับไซต์งานทั้งหมด"

Goswin อธิบาย ซึ่งเขารู้อยู่แล้วว่าการทำงานร่วมกันระหว่างที่ปรึกษาของ TRUMPF

และทีมงานโครงการของ SCHRAG จะดำเนินต่อไปอย่างเข้มข้นในอีกไม่กี่เดือนข้างหน้า

ความคาดหวังของเราได้รับการตอบสนองแล้ว

ปัจจุบัน โรงงานผลิตแห่งใหม่ของ SCHRAG

มีเครื่องขึ้นรูปม้วนอัตโนมัติที่แนะนำโดยที่ปรึกษาของ TRUMPF สำหรับการผลิตโปรไฟล์มาตรฐาน

"เมื่อเปรียบเทียบกับการผลิตทั่วไป เครื่องรีดแบบหลายม้วนนี้เร็วกว่าถึงประมาณสี่เท่า

เราสามารถส่งมอบโครงการขนาดใหญ่จากที่นั่นได้" Ingo Kleinau ผู้จัดการสาขาในเมือง Hamburg

อธิบาย และระดับพนักงานก็ลดลงอย่างมากเช่นกัน Kleinau กล่าว: "ในการผลิตแบบทั่วไป

ผมมีพนักงานปฏิบัติหน้าที่สี่ถึงห้าคน

ในขณะที่เครื่องขึ้นรูปม้วนนี้สามารถสั่งงานได้โดยใช้พนักงานเพียงคนเดียว"  

เครื่องพับโลหะขนาด 12.5 เมตรจาก EHT

ที่แนะนำโดยที่ปรึกษาโรงงานอัจฉริยะเป็นส่วนเสริมที่สำคัญสำหรับเครื่องจักรของ SCHRAG

Kleinau อธิบายว่า "คำสั่งงานมักประกอบด้วยโปรไฟล์มาตรฐานและโปรไฟล์พิเศษ

เราต้องสามารถส่งมอบทั้งสองอย่างได้ เครื่องขึ้นรูปม้วนและเครื่องพับโลหะจาก EHT

จึงทำให้เกิดขึ้นได้"   

ก่อนหน้านี้ SCHRAG ดำเนินการ 2,500 ถึง 3,000 ตันต่อปีในเมือง Hamburg "ด้วยเครื่องจักรใหม่

ขณะนี้เรากำลังเข้าใกล้ 20,000 ตันต่อปี" Kleinau กล่าวเสริม

"นั่นคือสิ่งที่ลูกค้าของเราต้องการในปัจจุบัน: จัดส่งในปริมาณมากได้อย่างรวดเร็ว

ความคาดหวังของเราได้รับการตอบสนองอย่างสมบูรณ์แบบแล้ว"

https://www.trumpf.com/th_TH/โซลูชัน/เรื่องราวความสำเร็จ/เรื่องราวความสำเร็จของลูกค้าของเรา-schrag/


